
题目： 传统企业 必做网络营销的5大原因

如今，渐渐地大部分传统行业也都开始了网络营销。在互联网的趋势下，无论是五金店还是夜市

小贩，也都开始懂得利用互联网带来的好处来推广自己的产品和服务。因为网络推广可以帮助企

业更轻松从网上获得自己的客户，同时也可以节省更多的时间和精力。

传统企业为什么做网络营销？这个问题想必每个身在传统行业的企业老板都有切身的体验。对于

各行各业来说，竞争也越来越激烈。再加上突如其来的疫情，线下的生意也越来越难做。如果仅仅

只依靠传统方式来推广业务是不行的。

让我们来看看 传统企业 必做网络营销的5大原因有什么？

第一， 更低的成本
成本应该是所有企业最为在意的因素之一。比起其他营销方式，网络营销可以帮助企业节约推广

成本，用更低的成本来达到营销目的。具体的价格可以根据所做的事情而有所不同。例如， 使用

网络推广，它的广告支出不仅往往比其他形式的营销要低而且利用其精准的传递手段，可以为企

业带来精准的客户群，而且效果也显著。

第二，更高的灵活性

此外，与其他形式的营销相比，网络营销在形式和使用上更加灵活，也相对更加多样化。网络营销

不仅可以让企业可以灵活地实时测试，还可以停止表现不佳的活动。通过网络营销，在推广的道

路上为你的企业开辟了广泛的可能性。高质量的网络营销包括横幅广告、社交媒体帖子、电子邮

件营销、内容营销和搜索引擎优化。
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第三，你的顾客都在线上

为什么一定要转型你的营销模式？根据Statista数据显示，全球在2021年约有46.6活跃互联网用
户。 这些数据表明近年来的数字领域的规模有多大，而且随着时间的推进也会继续增长。也就

是说世界各地的人都将时间花在互联网上包括你的客户和潜在客户。所以，在这种情况下制定网

络营销策略，使用不同的网络营销渠道与成千上万的互联网用户建立关系是个很好的策略。

第四，接触正确的人群

与传统营销方式相比，网络营销可帮助企业接触受众目标更有效，也更精准。例如，网络营销可让

企业使用各种工具如Google Analytics 进行目标市场研究，帮助企业确定特定的受众目标。此外
，网络营销拥有多种与企业目标受众联系的渠道。对于如何选择正确类型的营销渠道，还是需要

先对目标受众进行一些广泛研究，这样才能跟准确使用对的渠道接触你要的人群。

第五，提高企业竞争力

网络营销作为一种较新的营销方式，可以帮助企业更快速地占领市场，更好地将产品，服务推向

市场。如果企业只进行线下的营销推广，那么品牌的宣传范围始终是有限的，要做大做强就需要

企业进行网络推广。所以，能够率先掌握这种营销模式的话，就可比竞争对手更容易抢得市场的

先机，提高竞争力。尤其只要是掌握了这种营销手段，那么产品推出去之后就可以更容易打入市

场提高销量。

网络营销是21世纪最具代表性的低成本、高效率的新商业形式之一，所以转型网络营销是必然的
趋势。我们也相信很多身为传统行业的企业老板的你们也希望往网络方面发展，也许是因为自己

和员工们没有关于这方面的专业知识或者没有多余的时间来专注网络推广。Ibrands Digital 是一
家全面整合的创意营销公司，将根据您目前的业务阶段给予全面性的服务，让您可以专心处理实

体业务！还在等什么？ 赶快转型吧！


